
国际货物贸易方式学习情境设计

一、教学目标
1．了解各种贸易方式的概念；

2．掌握各种贸易方式的特点、运作过程和优缺点；

3．了解不同国际贸易方式在我国的实施情况和发展趋势；

4. 能够根据经营目的和交易商品的特征，选择适当的贸易方式和交易对象；

5. 能够根据实际情况，处理贸易方式中出现的各种问题。
二、课时分配
共二节，每节安排1个课时
三、教学重点难点
1．各种一般的国际贸易方式
2．加工贸易与对销贸易
3．国际电子商务

四、教学大纲

第一节 一般的国际贸易方式

一、经销与代理

（一）经销

（二）代理

二、寄售与展卖

（一）寄售
（二）展卖
三、招标与投标

（一）招标与投标的基本概念

（二）招标与投标的基本程序
第二节 灵活的国际贸易方式

一、加工贸易与对销贸易

（一）加工贸易

（二）对销贸易

二、国际电子商务

五、主要概念
1．对销

2．代理

3．寄售

4．展卖

5．招投标

6．国际电子商务

六、教学案例

贴牌电池遭遇“知识产权门”案

广东某电池制造企业(以下简称广东公司)是我国最大的电池生产厂家之一，它已经不再是单纯的OEM（贴牌加工）厂商，该公司有自己的品牌，有强大的研发团队，有自主创新的产品，尽管这样还是很难与世界其他同行业竞争市场。OEM依然是企业一项主要的贸易形式。去年，它与一家国际知名电池品牌A签订了订单，广东公司为A加工某型号的电池，并提供相应技术，广东公司提供知识产权担保。没想到，这项产品在英国市场推出不久，就遭到了来自美国著名电池品牌B的阻击。B公司以该产品侵犯其欧洲专利为由要求A公司立即撤回产品、退出市场，否则对A提起诉讼。A公司立即依据加工协议，要求广东公司出面处理。尽管广东公司做出了不侵权的辩解和技术分析，但是B公司还是采取了更强劲的行动，在德国对A提起专利侵权诉讼。A公司立即扣留广东公司货款，要求广东公司配合答辩并承担所有诉讼开支，估计将超过百万。

此案件向我们传递了两个重要信息：一是加工贸易企业因为技术创新增强了竞争力，同时将承担更大的法律风险。二是欧美跨国公司充分利用知识产权垄断市场，限制我国出口贸易。案件表面上虽然是两大世界品牌A和B的诉讼，实际上是对广东公司出口的限制。这个案件属于典型的OEM专利纠纷。

为避免此类事件的再次发生，我国企业应注意以下两点：

首先，通过推动相关的法规出台来统一解决OEM厂商的法律责任。OEM厂商是承担审查义务还是属于知识产权法上的制造者，必须公平合理，而且从我国国情出发，考虑现实可操作性。其次，加强规范管理、建立知识产权审查机制。在目前的情况下，审查不一定免责，但通过审查可以发现问题，避免风险。加工贸易的知识产权问题最终需要法律予以明确，但是在法律出台以前，建议省有关职能部门和行业协会颁布指引规范，提高加工贸易厂商的知识产权意思，建立健全审查制度，避免陷入知识产权侵权纠纷中。
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